30 DIAS: DE CERO A TU PRIMER CLIENTE CON IA

Plan diario de accion - una sola pagina | Marca cada dia y registra un resultado concreto.

Qervicin: Cliente inicial® Pranhlema anie reciielva: Meta del mes*
SEMANA 1 - BASE SEMANA 2 - OFERTA SEMANA 3 - MERCADO SEMANA 4 - VENTA
DIA 1 DIA 8 DIA 15 DIA 22
Elegir un solo servicio Crear cliente ficticio Crear lista de 20 prospectos Hacer seguimiento
Resultado / nota:
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota:
DIA 23
DIA 2 DIA 9 DIA 16 Preparar guion de conversacion
Lo . . Resultado / nota:
Elegir tipo de cliente Crear muestra #1 Investigar prospectos 1-10
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota: DIA 24
Crear mini muestra nersonalizada
Resultado / nota:
DIA 3 DIA 10 DIA 17
Investigar el problema Crear muestra #2 Investigar prospectos 11-20
DIA 25
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota: Presentar primera oferta
Resultado / nota:
DIA 4 DIA 11 DIA 18 DIA 26
Definir entregables Crear muestra #3 Preparar 5 mensajes .
Enviar 5 contactos nuevos
Resultado / nota:
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota:
DIA 27
DIA 5 DIA 12 DIA 19 .
. —— . . ) Preparar respuestas a obieciones
Preparar 3 herramientas Construir mini portafolio Enviar primeros 5 Resultado / nota
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota:
DIA 28
Revisar metricas
DIA 6 DIA 13 DIA 20 Resultado / nota:
Practicar habilidad clave Crear paquete + precio Enviar otros 5
DIA 29
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota: . .
Ajustar una sola variable
Resultado / nota:
DIA 7 DIA 14 DIA 21
Crear primera pieza Hacer test de 10 segundos Revisar respuestas y datos DIA 30
Revisar mes y decidir siauiente ciclo
Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota: Resultado / nota:
CIERRE DEL MES Prospectos Contactos Respuestas Conversaciones Ofertas Clientes Principal aprendizaje Siguiente ajuste

Regla del plan: no cambies de servicio cada pocos dias. Ejecuta, mide y ajusta una sola variable a la vez.
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